Erfaren radgiver vil

kapre utilfredse velhavere

Michael Krogh Andersen fik for-
rige &r over 50 mio. kr. for at sel-
ge sin andel af kapitalforvalteren
Investering & Tryghed. Nu gar
han ind i branchen igen med et
nyetableret fondsmaeglerselskab.

KRISTOFFER

BRAHM
kristoffer.brahm@ip.dk

en store utilfreds-

hed med banker-

nes investerings-

ridgivning giver

blod p4 tanden for nye for-
mueforvaltere.

En af dem er den erfarne
investeringsridgiver Micha-
el Krogh Andersen, som star
bag et nyt fondsmaglersel-
skab, Investeringsradgivning
A/S, der netop er blevet god-
kendt af Finanstilsynet.

Han var med til at etablere
den uafhengige kapitalfor-
valter Investering & Tryghed
i 1997 og mener, at tiden er
gunstig for nye forvaltere,
fordi de senere ars kapitalfor-
valtning langt fra har veeret
imponerende.

»Som altid har gradighed
vaeret det altoverskyggende
problem. Bade i bankerne og
hos kunderne. Men jeg synes
ogsé, at der har varet inkom-
petence i bankerne. Man har
 ikke vaeret dygtig nok,« me-

ner Michael Krogh Ander-

sen.

Et af de bedste eksempler
péa kunders gradighed ople-
vede han i tiden med kraftige
kursstigninger pd it-aktier

sidst i 1990’erne og i begyn-
delsen af 2000'erne.

»Vi skrev til vores kunder,
at vi ikke ville investere i it,
fordi viikke kunne forstd det,
der skete.

Det mistede vi kunder pé.
Blandt andre en, der sagde, at
det kunne vere lige meget,
hvis ikke vi kunne levere et
afkast pd 10 pct. om méne-
den,« husker Michael Krogh
Andersen.

Optur holder ikke
Efterfalgende kollapsede it-
aktierne pd alverdens bgrser,
og i det hele taget har kriser
det med at indfinde sig med
fem-ti &rs mellemrum, pépe-
ger Michael Krogh Andersen,
som mener, at banker og an-
dre kapitalforvaltere har en
tendens til ikke at forholde
sig til det.

»Jeg ved ikke, om man bare
glemmer det, eller om det er
fordi, at der nir at komme
nyuddannede ud fra han-

“delshgjskolerne uden erfa-

ring.

Men der bliver investeret,
som om markederne kun kan
g4 en vej. Det ved man godt
ikke holder, nir man som
mig har veeret i branchen i
mange ar« siger Michael
Krogh Andersen.

Flere af hans venner blev i
vinters ramt af nedturen.

Nogle s hardt, at de‘gik kon-
kurs.

»Jeg teenkte, at det ikke kan
vaere rigtigt. Det var en gjen-
Abner, som gjorde, at jeg be-
sluttede mig for, at det var tid
tilat gd i gangigen, « siger Mi-
chael Krogh Andersen.

Ud at se verden
Da han solgte sin andel af In-
vestering & Tryghed i 2007,
havde selskabet ca. 10 mia.
kr. under forvaltning, og sal-
get sikrede Michael Krogh
Andersen en check pd den
pene side af 50 mio. kr.
»Nogle mennesker ville li-
ge pludselig byde rigtig man-

ge penge for aktierne, og det-

var et godt udgangspunkt for
at sige, at det havde vaeret en
fantastisk rejse.

Det passede mig fint at fa
mere tid til barnene og ko-
nen og have tid til at rejse
rundt i verden, « siger Micha-
el Krogh Andersen.

Siden har han dybest set
bare nydt livet.

Udover at passe et par be-
styrelsesposter er drgmmen
om at rejse verden tynd ble-
vet indfriet. Han har overnat-
tet i base camp pa Mount
Everest i 20 graders frost - 53
koldt, at der var is inde i tel-
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® Michael Krggh Andersen
'har brugt et par &r pa at se

iverden sammen med
familien, siden han solgte
'sin del af Investering og
Tryghed. o
W Finanskrisen og hans

egen rastlgshed gav ham
skubbet tilbage | branchen.

tet. Besogt Tibet.

Rejst rundt i store dele af
Kina. Varet forbi Ecuador,
Galapagos perne og Sydafri-
ka

Han har ogsd taget turen
langs den amerikanske vest-
kyst fra San Francisco til San

* Diegoibil.

Efter at have levet det sade
liv i et par ar begyndte rast-
lesheden at melde sig i vin-
ters.

»Der skulle ske noget,« si-
ger Michael Krogh Andersen.

Derfor er han begyndt for-
fra med et nyt fondsmagler-
selskab.

Han er selv direktor og an- *

svarlig for alt i forbindelse
med investeringen af kun-
dernes midler, mens hans
bror star for det administrati-
ve.

Af med ansvaret

Kunder skal investere mindst
enmio. kr. for at {4 adgang til
et nyetableret investerings-
selskab, mens det kraever
mindst 10 mio. kr. at fd enin-
dividuel portefgljeaftale.

»Vi har lagt overliggeren .

heit, for hvis kunderne skal
have en god oplevelse, krae-
ver det, at vi har en indtje-
ning, s vikan give dem det, «
siger Michael Krogh Ander-
sen.

Han har kun veret i gangi
et par uger, men Michael
Krogh Andersen har fet de
forste 75-100 mio. kr. under
forvaltning via sit netvark.

»For mange mennesker
drejer det sig om at komme af
med ansvaret for deres inve-
steringer, sd de kan koncen-
trere sig 100 pct. om deres
egen virksomhed. Der har de
pt. nok ansvar, « siger Micha-
el Krogh Andersen. B
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COMEBACK Michael Krogh
Andersen er tilbage i fonds-
maeglerbranchen.
Foto: Christian Klindt Selbeck

) Jeg ved ikke, om
man bare glemmer det,
eller om det er fordi, at
der ndr at komme
nyuddannede ud fra
handelshgjskolerne
uden erfaring. Men der
bliver investeret, som
om markederne kun
kan ga en vej.

Michael Krogh Andersen

BLA BOG:

B Michael Krogh Andersen,
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M Giftog hartobgrn (110
14 &r). g
M Fritidsinteresser: Havka-
jak, bridge, rejse rundt i ver-
den.

B Uddannelse: HA fra han-
delshpjskolen i Herning i
1988.

W Karriere:

1988-1990: Aktiedealer,
Bors Nord.

199 1: Investeringsradgiver,
Sydbank i Herning.
1992-1996: Investerings-
chef, Sydbank | Herning.
1997-2006: Direktar, Inve-
stering & Tryghed.
2006-2007: Konsulent, In-
vestering & Tryghed.
2009-: Adm. dir., Investe-
ringsradgivning A/S.



